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Vorstellung - Jetzt gibt es einen besseren Weg!

Die urbane Mobilitat und die damitverbundene Infrastruktur sind an der Belastungsgrenze. Staus, Emissionen
und verschwendete Flachen flr traditionelle Parkhauser behindern Klimaziele und die Stadterneuerung.

Kommunen und Immobilieneigentimer suchen nach intelligenteren, nachhaltigeren Alternativen. Der Off-
Street Mobility Hub (»OSMHc«) ist diese Alternative!

Eine multifunktionale, zukunftsfahige Infrastruktur, die Mobilitat, Logistik, Energie und Gemeinschaft in
einem skalierbaren Gebaudekonzept integriert.

Der OSMH-Vorteil

Im Gegensatz zu den ausschlieBlich auf die Parknutzung ausgerichteten Parkhausern bieten die OSMHSs ein
multifunktionales Gebaude, das Mobilitat und urbane Mischnutzungen miteinander verbindet und somit die
notwendige Infrastruktur fur die Gemeinschaft schafft. Jeder OSMH dient als:

1. Mobilitatsanker - ermoglicht nahtlose multimodale Transfers.
2. Community Hub - Integration von weiteren benotigten Nutzungen.
3. Infrastruktur-Asset — bankfahig, ESG-orientiert und bereit fir 6ffentlich-private Partnerschaften.

Der OSMH by MHP™ Prozess

Die Implementierung eines OSMH ist komplex. MHP vereinfacht dies mit unserem robusten 13-Phasen-
Umsetzungsprozess. Ein systematischer, wiederholbarer und skalierbarer Ablauf, der das Risiko der
Investition reduziert und qualitativ hochwertige Ergebnisse sicherstellt. Immer.

Unsere 3 OSMH-Produkte:

1. Portfolio Analysis (Vorstudie)
Identifiziert und priorisiert die besten OSMH-Standorte in einer Stadt oder Gemeinde durch die
systematische Analyse der Mobilitatsnachfrage, der baurechtlich zulassigen Grundstlcksausnutzung,
der Klimaziele und anderer Schlusselfaktoren. Dieses Dokument ist dann Grundlage fir die Priorisierung
einzelner Projekte.

2. Einzelprojekt Analyse (Vorstudie)
Analysiert einen einzelnen Standort im Hinblick auf das beste OSMH-Konzept und bewertet die
Umsetzungsfahigkeit, einschlieBlich des Designs sowie der technischen und kaufmannischen Parameter
inklusive Finanzmodells, Finanzierungsoptionen und Integrationspotenzial in bestehenden Strukturen.
Dieses Dokument dient dann als Grundlage fir die komplette Projektimplementierung oder
gegebenenfalls auch die Entscheidung, nicht fortzufahren.

3. Komplette Projektimplementierung
Vom Konzept bis zur Sicherstellung des langfristigen Betriebes liefern wir schlisselfertige OSMHs unter
Verwendung unseres standardisierten Implementierungsprozesses. Ein verantwortlicher Partner fur
jeden Schritt. MHP ist sowohl flr die Effizienz als auch flr die Ergebnisse verantwortlich.

Sind Sie bereit, gemeinsam mit uns neue Wege zu gehen? Dann besuchen Sie unsere Website und
vereinbaren Sie ein unverbindliches Online-Meeting auf unserer Website unter der Rubrik Kontakt.
Sie mochten mehr erfahren? Bitte lesen Sie weiter.

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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Der Off-Street Mobility Hub (»OSMH«) ist eine neue, bessere und innovativere stadtische Infrastruktur,
die dazu beitragt, nachhaltige urbane Mobilitatssysteme zukunftssicher zu machen und bereitzustellen.

Konkret tragt es dazu bei, drei zentrale Herausforderungen in der modernen urbanen Mobilitatsinfrastruktur
zu losen:

01- Traditionelle Parkhduser*

Indem traditionelle Parkhauser nur ungenutzte Autos lagern, verschwenden sie Flachen, die hochwertiger

genutzt werden kdnnen, und verstarken zudem die Abhangigkeit von Autos und die Entstehung von Staus. Sie

verhindern lebendige StraBen, blockieren den multimodalen Verkehr und verpassen Chancen fir die

Verbesserung von logistischen Themen, das Aufladen von Elektrofahrzeugen und kommunale Nutzungen.

Dieses Einzweckmodell verschwendet Kapital und Raum, wahrend Stadte eigentlich nachhaltige, integrierte

und zukunftsorientierte Mobilitatsknotenpunkte benotigen.

- DerVerkehrverursachtinsgesamt ca. 23 % des weltweiten CO,-AusstoBes; Autos ca. 75 % davon. Die EU-
Politik fordert eine Reduzierung um ca. 90 % bis 2050 - doch Parkhauser fordern die Nutzung von Autos,
anstatt eine Verkehrswende und die damit verbundene Nutzung von Alternativen zu ermaoglichen.

- Bis zu 40 % der urbanen Flachen werden flr StraBen/Parkplatze verwendet. Im Vergleich zu
herkommlichen Parkhdusern ermoglichen vertikale, multifunktional genutzte sowie multimodal
angebundene Hubs eine Flacheneinsparung von 40 bis 60 %.

- Eine unzureichende Verzahnung zwischen den Verkehrstragern fuhrt zu einer geringen Nutzung der
alternativen Verkehrsmittel und unterstiitzt die individuelle Autonutzung; nahtlos integrierte
Verkehrsknotenpunkte steigern die multimodale Nutzung um 25 bis 40 %, aber Gebaude mit einer reinen
Parkplatznutzung bieten keine solche Integration.

02- Parkplatze im Freien*

Das Parken im Freien verschwendet wertvolles Land und verhindert eine angemessene Ausnutzung und damit

den Bau von dringend bendtigten Flachen bspw. fur Wohnungen, Kitas, Grunflachen sowie Versorgungs- und

Dienstleistungsangebote. Zudem werden kurze individuelle Autofahrten und nicht die Bewegung der

Menschen gefordert sowie das multimodale Potenzial nicht genutzt. Maximaler Flachenverbrauch, minimaler

Mobilitatsnutzen.

- Bis zu 40 % der Stadtflachen sind flir Autos reserviert — Flachen, die auch fur Wohnraum, Griinanlagen
oder aktive Mobilitat nutzbar waren.

- Jeder Parkplatz verbraucht ca. 12,5 m?, tatsachlich erfordert ein Auto sogar ca. 2,5 Stellplatze (zu
Hause/am Arbeitsplatz/in der Offentlichkeit) - eine massive kumulative Landverschwendung.

- Uber 60 % der Fahrten in der Stadt sind <5 km lang - ideal zum Gehen, Radfahren oder gemeinschaftlich
genutzte Verkehrstrager; reichlich Parkplatze an der Oberflache ermdglichen unnétige kurze Autofahrten.

03- Parken auf der StraBe*

Das Parken am StraBenrand verbraucht hochwertigen urbanen Raum und verdrangt den Nahverkehr, das
Radfahren, die Ladeinfrastruktur und die Sicherheit der FuBganger. Es fordert das Autofahren, behindert
Busse und gefahrdet vulnerable Nutzer. Die Reduzierung von offentlichen StraBenparkplatzen fuhrt diese
Flachen einem gemeinschaftlichen Nutzen zu.

1. Autos beanspruchen 50-80 % des StraBenraums, befordern aber zu Spitzenzeiten <20 % der Menschen.

2. Paris: Ca. 4 % der Verkehrsteilnehmer sind Autofahrer, benotigen aber ca. 50 % des offentlichen Raums.
3. Die Umwandlung von Parkplatzen in Bus-/Fahrrad-/FuBgangerraume erhoht die Sicherheit um 230 %.

Der Off-Street Mobility Hub (»OSMH«) wird durch den OSMH by MHP™ Prozess implementiert.

*Vollstandige Referenzen und Datenquellen finden Sie unter: www.mobilityhub-partners.com/de/resources

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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Die L6sung von Mobility Hub Partners (»MHP«) ist der Off-Street Mobility Hub (»OSMH«). Wir haben einen
robusten und systematischen Prozess entwickelt, wodurch das bestmagliche Ergebnis fiir unsere Kunden
erzielt wird. Immer. Wir nennen es OSMH von MHP™.

Der OSMH by MHP™ Prozess

Der proprietare Prozess von MHP ist das Rlckgrat unserer Arbeit und ermdglicht uns, durch einen
strukturierten, systematischen und skalierbaren Ablauf, die beste verflgbare interne und externe Expertise
zu kombinieren und damit einen echten Mehrwert fur unsere Kunden zu schaffen. Er besteht aus 13 Phasen:

01. Produktkonzept und -l0sung
02. Marktanalyse

03. Potenzielle(s) Projekt(e)

04. Konzeptanalyse

05. Machbarkeitsanalyse

06. Eigentimerschaft / Fihrung
07. Finanzierung

08. Planung

09. Bau

10. Betrieb

11. Asset Management

12. Refinanzierung

13. Recycling

Diese Vorgehensweise und ihre Ergebnisse bieten deutliche Vorteile:

Verringerung der stadtischen Verkehrsuberlastung.

Ermaglicht nahtlose multimodale Transfers.

Unterstutzt nachhaltiges Wachstum in der direkten Umgebung.
Verbesserung der Grundsticksausnutzung /-werts.
Zukunftssichere Infrastruktur.

Verbesserung der Sicherheit und Zuganglichkeit.

Forderung von gemischt genutzten urbanen Flachen und Synergien.
Risikominderung von Investitionen durch Partnerschaften.

O N s WDNR

Spezifische Kundenvorteile:

Kommunen: Erreichung von Klimazielen durch die Integration SUMP-kompatibler Infrastrukturen |
Entwicklung hochwertiger Gemeinschaftsflichen anstatt Parkplatze sowie Verringerung von Verkehrsstaus |
Nutzung risikooptimierter Finanzierungsoptionen im Rahmen 6ffentlich-privater Partnerschaften (OPP).

Immobilieneigentiimer: Revitalisierung oder Entwicklung von Immobilien zu multifunktionalen Objekten |
Optimierung von NOI/m? und ESG-Ratings durch Integration von Mobilitatsldsungen und kommunalen
Einrichtungen | Sicherung von langfristigen Vermogenswerten durch ein flexibles und anpassungsfahiges
Design.

Sehen wir uns die drei Produkte an, mit denen Sie diese Vorteile und noch mehr realisieren konnen.

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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01 Portfolio Analyse

Der Kunde (z.B. 6ffentlicher oder privater Immobilieneigentimer) mochte mehrere Off-Street Mobility Hubs
in seinem Immobilienportfolio umsetzen. Dazu erhalt der Kunde, basierend auf einer systematischen Analyse
der Mobilitatsnachfrage, der baurechtlich zulassigen Grundstiicksausnutzung, der Klimaziele und anderer
Schlusselfaktoren, eine Empfehlung zu den besten OSMH-Standorten. Dieses Dokument ist die Grundlage
fur die Priorisierung einzelner Projekte und zudem werden die nachsten Schritte aufgezeigt — von der
Entscheidungsfindung bis zur Umsetzung.

Illustration
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Stadtweite oder Portfolio-Strategie fiir OSMHs:

1. Identifiziert und priorisiert die wirkungsvollsten Standorte in einer Stadt oder einem Portfolio.

2. Ubersetzt Mobilitats-, stadtebauliche Entwicklungs-, Bodennutzungs- und Klimaziele in umsetzbare
Infrastrukturplane.

3. Aktiviert den Netzwerkeffekt, wenn mehrere OSMHSs als ein System kooperieren.

4. Bietet eine PPP-fahige Roadmap fiir die Finanzierung und die Abstimmung von Interessengruppen.

5. Reduziert das Lieferrisiko durch Standardisierung des Projektscreenings und der Projektauswahl.

Sind Sie interessiert? Bitte sehen Sie sich das entsprechende Produktblatt unter Website/Ressourcen an.
Vereinbaren Sie ein unverbindliches Gesprach auf unserer Website https://www.mobilityhub-partners.com
unter der Rubrik Kontakt.

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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02 Einzelprojekt Analyse

Der Kunde (z.B. offentlicher oder privater Immobilieneigentiimer) hat einen konkreten Standort fur einen
OSMH im Blick. Zu der Umsetzung erhalt der Kunde eine Analyse mit Konzept und Machbarkeit, die eine
fundierte Entscheidungsfindung und Umsetzung ermaglicht. Eine vorgelagerte Portfolio Analyse ist hierfir
nicht erforderlich.

[llustration
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Konzept- und Machbarkeitsvalidierung fiir einen bestimmten Standort:

1. Verwandelt eine Idee flir einen einzelnen Standort in ein gepriftes und investitionsfahiges Projekt.

2. Bewertet detailliert den Bedarf, die wirtschaftliche und technische Machbarkeit sowie die
Finanzierbarkeit.

3. Bietet Konzeptdesign und funktionalen Flachenmix, der auf die lokalen Bedirfnisse zugeschnitten ist.

4. Erstellt einen eindeutigen Go/No-Go-Bericht flr die Entscheidungstrager.

5. Legt eine stabile Basis fur die Planung, Finanzierung und die Einbindung von Partnern.

Sind Sie interessiert? Bitte sehen Sie sich das entsprechende Produktblatt unter Website/Ressourcen an.
Vereinbaren Sie ein unverbindliches Gesprach auf unserer Website https://www.mobilityhub-partners.com
unter der Rubrik Kontakt.

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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03 Komplette Projektimplementierung

Der Kunde, z.B. ein offentlicher oder privater Immobilieneigentimer, verfolgt bereits ein konkretes Konzept
fur ein einzelnes Grundstiick oder Bestandsobjekt. Er mochte dieses Projekt inklusive Finanzierung, Planung,
Bau, Inbetriebnahme und gegebenenfalls Asset Management umsetzen. Alternativ entscheidet sich der
Kunde, ein vollstandiges Projekt auf Basis einer MHP-Einzelprojekt Analyse zu realisieren. MHP ist bereit, den
Kunden bei der erfolgreichen Durchflihrung des gesamten Projekts zu unterstitzen.

Illustration
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Schliisselfertige Implementierung eines OSMH von der Vision bis zum laufenden Betrieb:

1. Bietet einen verantwortungsvollen Partner vom Konzept bis zum langfristigen Betrieb.

2. Verwendet den bewahrten 13-Phasen-Prozessablauf von MHP fiir eine risikoarme Implementierung.

3. Gewahrleistet die Finanzierung durch offentlich-private Partnerschaften, institutionelle Investoren
und Fordermittel.

4. Gewahrleistet einen punktlichen und kosteneffizienten Bau mit vertrauenswirdigen Partnern.

5. Verwandelt traditionelles Parken in eine nachhaltige, ESG-fokussierte Infrastruktur.

Sind Sie interessiert? Bitte sehen Sie sich das entsprechende Produktblatt unter Website/Ressourcen an.
Vereinbaren Sie ein unverbindliches Gesprach auf unserer Website https://www.mobilityhub-partners.com
unter der Rubrik Kontakt.

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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Sehen Sie auch den Wert einer soliden und uberzeugenden Alternative zum
herkommlichen Parkhaus? Lassen Sie uns erkunden, wie OSMHs |lhre Kommune, lhre
Stadt oder Ihr Immobilienportfolio verandern konnen.

MHP unterstutzt Sie umfassend.

Wir realisieren Projekte entweder als Service Developer oder Trader-/Owner Developer. Diese
werden von unseren internen Teams in Zusammenarbeit mit externen Experten wie Associate
Partnern oder Strategic Partnern umgesetzt. Aktuell konzentrieren wir uns auf Schweden und
Deutschland, bevor wir unsere Aktivitaten auf die nordischen Lander sowie D/A/CH
ausweiten. Zukunftig wollen wir unsere Losung in allen europaischen Landern anbieten.

Vereinbaren Sie ein unverbindliches Online-Meeting auf unserer Website
https://www.mobilityhub-partners.com unter der Rubrik Kontakt.

Verantwortlich bei Mobility Hub Partners (Management):

Niklas Sandberg, Tony Zwicker, Co-Founder & CDO
Founder & CEO (Chief Development Officer)
niklas@mobilityhub- tony@mobilityhub-
partners.com partners.com
+46-76-2787108 +49-156-7954 6190

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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lhr zuverlassiger
Partner fur
Mobility Hubs!

MHPY

STRATEGIC URBAN INFRASTRUCTURE

info@mobilityhub-partners.com
www.mobilityhub-partners.com
www.linkedin.com/company/76544431

Aktuelle Version auf unserer Website/Ressourcen.
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